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Detras de los precios

Viticultores se
preguntan donde
estan los contratos
aqueobligalaleyy
las bodegas aseguran
que se estan haciendo
en sumomento

= AG.

LOGRONO. La escasez de operacio-
nes publicas de vendimia lleva a las
organizaciones agrarias a preguntar-
se a qué obedece el ‘silencio’ e inclu-
so se plantean si se estin firmando
realmente los contratos a los que obli-
galaLey de la Cadena Agroalimen-
taria antes de llevar los remolques,
mientras que las bodegas aseguran
que las entregas se estin haciendo
con contratos, pero que nadie obliga
a que se informe publicamente.

En este sentido, José Luis Pison,
vocal de la UAGR sefala que «es un
tema que nos preocupa mucho —con-
tinta- porque la vendimia lleva ya
varios dias, pero no hemos visto un
solo contrato mas alld de rumoresy.
Pison lamenta que «sigamos sin con-
tar con un Observatorio de Preciosy
y critica que, por cuestiones estraté-
gicas de las bodegas, «los viticulto-
Tes parece que van a encontrarse con
los precios en el momento de dejar
elremolque en las basculasy. Tomas
Latasa, secretario general de UPA, va
incluso mas alld y advierte de que
«parece que hay un pacto de silencio
entre las grandes bodegas y habra que
ver qué piensa la Agencia de Infor-
macién y Control Alimentario (AICA)
si todos los rumores confirman pre-
cios practicamente idénticos entre
todos los operadoresy. Latasa lamen-
ta que «en cuatro anos con la Presi-
dencia del sector productor no he-
mos sido capaces de poner en mar-
cha el Observatorio de Precios y aho-
ra con las bodegas al frente va a ser
mucho mas dificily.

José Antonio Torrecilla, secretario
general de ARAG-Asaja, resta tras-
cendencia a la no publicacién de pre-
cios: «Hay una ley, que exige la fir-
ma entre dos partes y se suele man-
tener el anonimato, por lo que no es
extrano lo que esta pasando, pero es-
toy convencido de que si se estan ha-
ciendo contratos». Respecto al Ob-
servatorio de Precios, Torrecilla se-
nala que «es cierto que se qued6 ahi
sobre la mesa y, aunque esta claro
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Vendimia manual, ayer en Logrofio. :: J. RobriGuEZ

que siempre es bueno conocer las co-
sas para trabajar mejor, lo cierto es
que en este caso Unicamente nos po-
dria aportar informacion sobre el afio
pasadon. El portavoz de ARAG-Asa-
jainsiste en que lo mas importante
es la estabilidady. «Hay precios in-
teresantes —continta- y estoy con-
vencido de que habria viticultores
que firmarian incluso por debajo
siempre que haya garantias para anos
veniderosy.

Las bodegas lo niegan

Ifiigo Torres, gerente del Grupo Rio-
ja, niega que haya una situacion de
‘ocultismo’y, especialmente, que no
haya contratos: «Hasta donde yo sé,
€S Un tema entre partes y, por supues-

to, que se estan dando contratos por
escrito cuando se entregan las uvasy.

Torres recuerda que «la ley entro6
en vigor en 2014 y hubo inspeccio-
nes que confirmaron un cumplimien-
to escrupuloso por parte de las bode-
gasy. «No sé —continia- qué puede
estar pasando en otras zonas del pais,
pero aqui en Rioja se estd cumplien-
doy. El dirigente del Grupo Rioja si
admite que «ha habido un punto de
indecision en algunos momento por
las dificultades de la campana pero
estoy seguro de que cuando se entre-
gan las uvas cada viticultor sale con
su contrato por escritoy. «Ahora bien
—continda-, la ley no obliga a difun-
dirlos, sino a firmarlos cuando se en-
tregalauvay.
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